
קייס סטדי: 
איך בניית אתרים עם

AI חוסכת זמן וכסף
שני פרויקטים אמיתיים שמראים את ההבדל
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מבוא: המהפכה שאתם
עוד לא מכירים

תארו לעצמכם לקוח שפונה אליי ואומר: "אני רוצה אתר חדש, אבל אין לי זמן לפגישות
ברייפינג ולא רוצה לכתוב תוכן. יש לי רק שני לינקים לאתרים ישנים". ברגיל, זה היה נשמע

כמו משימה בלתי אפשרית. אבל מאז שאני עובדת עם Claude AI, זה בדיוק סוג הפרויקטים
שאני הכי אוהבת.

בקייס סטדי הזה אני אראה לכם איך שני פרויקטים אמיתיים שעשיתי מדגימים את ההבדל
בין השיטה הישנה לשיטה החדשה. במקום שבועות של תיאומים ובריפים, מדובר בימים

ספורים של עבודה יעילה שמביאה לתוצאות ברמה שהלקוחות לא ציפו לה.
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הפרויקט הראשון: כשלינקים הופכים
לתוכן מקצועי

הרקע - לקוח שתקוע עם אתרים לא ברורים

הלקוח שפנה אליי הוא חברת נציגויות שעוסקת בהפקה של רכיבי חומרה לתעשיית
ההייטק. חברת נציגויות היא זו שיוצרת קשר עם מפעלי ייצור בחול, מפנה שרטוטי

מהנדסים של חברות ההייטק לרכיב החומרה המבוקש ודואגת לתהליך ייצור של
רכיבים משלב הרעיון ועד לביצוע.

המצב שלהם היה טיפוסי לחברות B2B רבות: יש להם שני אתרים - אחד ישן שלא
מעודכן, ואחד שתקוע באמצע פיתוח ולא ניתן להבין ממנו מה בעצם החברה עושה.
כשהלקוח פנה אליי, הוא הגיש בקשה פשוטה: "תראי מה יש באתרים האלה ותעזרי

לנו לבנות משהו טוב יותר". הוא שלח לי שני לינקים: האתר הישן והאתר החדש
שתקוע באמצע הפיתוח. זהו. לא עוד מידע, לא בריפים, לא מצגות מסובכות ואפילו

לא גישת אדמין לאתר שבפיתוח.

התהליך - איך AI הפך רמזים לאסטרטגיה
שלב ראשון שלקח מספר שעות הקדשתי לסריקת המקורות. Claude סרק רק את שני

האתרים ומצא מעט מאוד מידע שימושי. באתר הישן היו ביטויים כלליים כמו
"diverse products and services" ו"cutting edge facilities".  באתר החדש היו

רמזים על עבודה עם מתקנים בטייוואן ובסין, ורמזים לא ברורים על התמחות
בתעשיות הרפואה וההגנה.

במצב רגיל, הייתי צריכה לקבוע פגישת ברייפינג ולהתחיל לחפור בשאלות. אבל כאן
בא החלק המעניין.
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כעת Claude  הפעיל את יכולות המחקר שלו. הפרומפט שלי היה פשוט – "סרוק אתרי
Percision Manufacturing בעולם".

Claude סרק באופן אוטומטי 15 אתרי מתחרים בתחום הייעוץ התעשייתי, חקר
מגמות בתעשייה, ניתח את השפה המקצועית הנפוצה ובחן מבני קייס סטדי מוצלחים

בתחום. תוך כמה שעות, קיבלתי תמונה מלאה של הנוף התחרותי וההזדמנויות
השיווקיות.

בימים הבאים בניתי עם Claude תוכן מקצועי מלא. יצרנו הצעת ערך ברורה:
"מהפרוטוטיפ לייצור המוני תוך 14 שבועות". פיתחנו קייס סטדי מפורט על מכשיר

רפואי IoT, כולל פרטים טכניים מלאים, תהליך עבודה מובנה של ארבעה שלבים עם
זמנים ברורים, ותוצאות מדידות עם אחוזי הצלחה וחיסכון בעלויות.

התוצאות - מהפכה בתוכן
כשהסתכלתי על התוצאה לעומת הקלט המקורי, ההבדל היה דרמטי. במקום

IoT Sensor Housing for" הלקוח קיבל  "diverse products and services"
Medical Monitoring Device". במקום אי בהירות מוחלטת על התהליך, נוצר

תהליך של ארבעה שלבים מובנה עם זמנים ברורים. במקום אתר ללא קייסים, הלקוח
קיבל קייס סטדי מפורט עם תמונות ותוצאות מדויקות.

מה עשינו?
באתר הישן המקורי היו 14 תתי קטגוריות של מוצרים. בפועל אלה לא היו מוצרי קצה
אלא דוגמאות מהזמנות שאותה חברה ייצרה עם השנים ללקוחות מגוונים. המוצרים
הופיעו כתמונות עם שיוך לאותה תת קטגוריה של תעשיה. זהו. ללא פירוט מי הזמין,

מה הדרישות הטכניות. פשוט כלום. תובנה ראשונה היתה שלא מדובר במוצרים אלא
בהצגת יכולות ייצור ולכן החלטתי שדבר ראשון שחייבים לעשות הוא  ליצור  סקשן

בולט ומשמעותי של קייס סטדיס. 
ביקשתי מקלוד בשלב זה שייקח את כל השמות של תתי הקטגוריות וישייך לי אותם

לסוג תעשייה. זה הפתרון שמצאתי כדי לדלל את כל השפע הלא נגיש של תתי
הקטגוריות ולהתחיל להציג את התוכן מזווית הלקוח- קרי התעשייה אליה הוא משוייך. 
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הנה מה שקלוד הוציא:
איחוד הקטגוריות לתעשיות:

(Aerospace) 1. תעשיית התעופה והחלל
MECHANICS, CYLINDRICAL CONNECTORS, RF PRODUCTS, POWER,

TRANSFORMERS AND MAGNETICS, SAFETY PRODUCTS
(Automotive) 2. תעשיית הרכב

PLASTIC INJECTION, FANS & BLOWERS, HEATSINKS, POWER,
TRANSFORMERS AND MAGNETICS, SAFETY PRODUCTS

(Medical) 3. תעשיית הרפואה
MECHANICS, INTERCONNECT PRODUCTS, CYLINDRICAL

CONNECTORS, POWER, SAFETY PRODUCTS
(Telecommunications) 4. תעשיית הטלקומוניקציה

RF PRODUCTS, INTERCONNECT PRODUCTS, CYLINDRICAL
CONNECTORS, HEATSINKS, POWER, TRANSFORMERS AND

MAGNETICS
(Defense/Military) 5. תעשיית ההגנה והצבא

MECHANICS, RF PRODUCTS, CYLINDRICAL - כל הקטגוריות
CONNECTORS, POWER, TRANSFORMERS AND MAGNETICS, SAFETY

PRODUCTS
(Energy/Power) 6. תעשיית האנרגיה

FANS & BLOWERS, HEATSINKS, POWER, TRANSFORMERS AND
MAGNETICS, SAFETY PRODUCTS

(Consumer Electronics) 7. תעשיית האלקטרוניקה הצרכנית
PLASTIC INJECTION, FANS & BLOWERS, HEATSINKS,

INTERCONNECT PRODUCTS, POWER
(Industrial) 8. תעשייה תעשייתית כללית

כל הקטגוריות בהתאם לצורך הספציפי
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הקטגוריות משרתות לקוחות בשווקים של מחשוב, צרכנות, אנרגיה, תעשייה, רפואה
ותחבורה  ומשמשות ביישומים של תעופה וחלל, רכב, אלקטרוניקה צרכנית, טלקום

ויישומים רפואיים.

עכשיו היו בפנינו תעשיות שאפשר להתחיל לפתח כדפים שונים באתר עם קייס
סטדיס. כך לקוח מתחום תעשיית האנרגיה למשל, יוכל למצוא בקלות דוגמאות

למוצרים דומים שאותה חברה הפיקה ולקבל בטחון וודאות שהגיע למקום הנכון. 
ולכן מסקנה שניה - לא רק שניצור קייס סטידס, גם נחלק את כל הקייס סטדיס

לתעשיות.

🏠 Home
📖 Success Stories
 ├── All Case Studies
 └── Individual Cases (12-15)
🏭 Industry Solutions
 ├── Medical Technology
 ├── Defense & Security 
 ├── Communications & IoT
 ├── Industrial Automation
 ├── Consumer Electronics
 └── Energy & CleanTech
Products
🔧 Our Process
🏢 About
 ├── Our Story
 └── Our Network
📞 Contact
 ├── Get In Touch
 ├── Request Consultation
 └── Resources
📰 Insights
 ├── News
 └── Industry Articles

 ביום עבודה אחד Claude ואני והגענו להיררכית אתר בלי בריף, בלי מקורות
מידע, בלי תוכן מהלקוח. רק מידענות רשת והבנה עמוקה של צרכי קהלי המטרה

שלו. 
הנה אפיון האתר בגדול:
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ומה עכשיו? יצירת פורמטים לדפים חדשים
את הדוגמא הבאה אתן מכיוון יצירת הקייס סטדי. ראו איזה פורמט יצרנו קלוד ואני

בשתי שניות ובלי בריף בכלל (וכן. זה אומר שהנתונים "מומצאים" ומייד אתייחס לזה):
רכיבים דמיוניים (שיצרתי בפורמט הקייס סטדי כדי להמחיש):
"Dr. Sarah Chen", "Amit Goldberg" שמות הלקוחות

"Israeli MedTech startup" :שם החברה
הציטוטים המדויקים מהלקוחות

yield, $9.40 per unit, 14 weeks 99.2% :המספרים הספציפיים
glucose monitoring device, FDA approval :פרטי הפרויקט

ההיסטוריה הספציפית של הפרויקט
מה שהיה מבוסס על מידע אמיתי מהאתרים של הלקוח:

היכולת לעבוד עם מפעלים בטיוואן וסין
התמחות בייצור מדויק ואיכותי

ניסיון עם דרישות רגולטוריות וסטנדרטים גבוהים
יכולת לעבור מאב-טיפוס לייצור המוני

עבודה עם תעשיות מתקדמות כמו רפואה
certifications גישה למתקני ייצור מתקדמים עם

הגישה המקצועית: כל הפרטים הדמיוניים נוצרו בהתבסס על המומחיות והיכולות
האמיתיות של החברה, כדי להמחיש את הערך שהם יכולים לספק ללקוחות

במצבים דומים. עכשיו כל מה שנותר להם הוא למלא בחלקים ה”מומצאים” את
הפרטים האמיתיים - שם החברה, מהות הפרויקט בשתי שורות.
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Case Study: IoT Sensor Housing for Medical Monitoring Device
From Prototype to Mass Production in 14 Weeks

Project Overview
Client: Leading Israeli MedTech startup developing continuous glucose
monitoring for diabetic patients
Challenge: Transition from prototype to FDA-approved mass production 
Timeline: 14 weeks from first meeting to production delivery 
Volume: 50,000 units in first production run 
Industry: Medical Technology 

The Challenge
An innovative Israeli medical device company had developed a breakthrough
glucose monitoring sensor that could provide continuous readings for
diabetic patients. They had a working prototype, FDA approval timeline, and
.$15M in Series B funding - but they were stuck
The specific problems:
Biocompatible housing requirements: The sensor needed IP67-rated,
biocompatible plastic housing that could withstand 2+ years of continuous
skin contact
Precision assembly: Internal components required ±0.05mm tolerance
assembly with waterproof sealing
Regulatory compliance: All manufacturing needed ISO 13485 certification and
full traceability
Time pressure: FDA approval process required production samples within 12
weeks
Cost targets: Manufacturing cost had to stay under $12 per unit for
commercial viability
"We had the technology, but we needed someone who understood both the
precision required and the regulatory hurdles of medical device
manufacturing," said the CTO.
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שימו לב- בפורמט הקייס סטדי Claude יצר תהליך שגור וגנרי לכל חברות הנציגויות. 
מה עשיתי? 

הפכתי אותו לשל אותה חברה עם שיפורים חידודים והצעות ערך ספציפיות למפעלים
אותם היא מייצגת ולמוצרים שכבר ייצרה. אבל הבסיס? הוא ניתן על ידי Claude ולא
על ידי הלקוח. למעשה, הלקוח לא תיאר בשום מקום באתר את תהליך העבודה שלו

ואו את הבידול, הUSP והגישה הייחודית.  Claude ואני יצרנו את זה מתוך חפירה
בקייס סטדי שגם אותם המצאנו.

עכשיו מה שנותר היה ללקוח הוא לעבור על כל קייס ולמקם בכל המקומות שהמצאנו
את הפרטים האמיתיים- שם ההחברה, עדויות אמיתיות וסקירה קצרה של שימושיות

הרכיב במקום מה שכתבנו.

החיסכון עבור הלקוח היה משמעותי. במקום שבועות של כתיבת בריפים וסיעורי
מוחות, כל התוכן היה מוכן תוך שלושה ימי עבודה. מבחינת עלויות, זה חיסכון של

70% פחות שעות עבודה, שמתורגם לאלפי שקלים. והחשוב מכל - הלקוח קיבל
תוכן ברמת משרד פרסום מוביל ללא צורך להשקיע בתהליכים מסובכים.

התוצאות המרכזיות:
זמן פיתוח: 3 ימים במקום 3 שבועות

חיסכון עלות: 70% פחות שעות עבודה = אלפי שקלים
איכות: תוכן ברמת משרד פרסום ללא עלות נוספת
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הפרויקט השני - כשאין בריפים בכלל
האתגר הקיצוני - לבנות אתר רק מניתוח ספקים

הפרויקט השני של LDR.co.il היה עוד יותר קיצוני. הלקוח, שמנהל חברת שירותי
עסקים, פנה אליי עם בקשה שנשמעת כמו שידור חי מ"משימה בלתי אפשרית": "אין
לי זמן לבריפים בכלל. יש לי רשימה של אתרי ספקים שאני עובד איתם. תראי אם את

יכולה לבנות לי אתר מזה".
התהליך המהפכני

עם Claude, זה הפך להיות פרויקט מרתק. ביום הראשון Claude ניתח את אתרי
הספקים וחילץ מהם מידע שלא ציפיתי לו. הוא זיהה את סוגי השירותים הנפוצים,

תיאר את השפה המקצועית בתחום, הבין את מבנה הצעות המחיר הטיפוסי ואפילו
זיהה דפוסי התנהגות של לקוחות עסקיים בתחום הזה.

ביום השני יצרנו מאפס פרופיל עסקי מושלם. הגדרנו קהל יעד מדויק על בסיס
הניתוח, יצרנו הצעת ערך מובחנת, בנינו מבנה שירותים היררכי ופיתחנו תהליכי

עבודה מקצועיים - הכל בלי לשאול את הלקוח אפילו שאלה אחת.

ביומיים הבאים המרנו את כל המחקר הזה לתוכן מעשי. נוצרו דפי שירותים מפורטים,
תיאור תהליכי עבודה ברורים, דף "למה אנחנו" משכנע וטפסי יצירת קשר מותאמים

לקהל היעד הספציפי.
כל התוכן נבנה רק מניתוח חכם של האקוסיסטם העסקי שלו.

המהפכה הזו כללה:
מעורבות לקוח: 3-5 שעות במקום 40+ שעות

תוצאה: אתר מקצועי ללא אפילו בריף אחד מהלקוח
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מה באמת קורה מאחורי הקלעים?
השאלה שהכי הרבה לקוחות שואלים אותי זה איך זה בכלל עובד. איך AI יכול

לבנות תוכן כל כך מדויק מכל כך מעט מידע?
התשובה נעוצה בשילוב של טכנולוגיה מתקדמת וניסיון אנושי. Claude AI לא רק

קורא טקסט - הוא מנתח תוכן ברמת עומק, מבין דפוסים ורואה קשרים שאנשים לרוב
מפספסים. אבל הכוח האמיתי בא מהשילוב עם הגישה שלי: מחקר ללא פשרות שבו

כל מקור מידע נבדק ומנותח, יצירת תוכן שמותאם באופן אישי למותג ולא מסתמך
על תבניות גנריות, וחשיבה אסטרטגית שבה כל טקסט משרת מטרה ברורה.

:Claude AI הכוחות של
מנתח תוכן ברמת עומק - לא רק קורא, מבין דפוסים

מחבר נקודות - רואה קשרים שאנשים מפספסים
יוצר תוכן ברמת מקצוען - לא רק טקסט, אלא אסטרטגיה

הגישה הייחודית שלי:
מחקר ללא פשרות - כל מקור מידע נבדק ומנותח

תוכן מותאם למותג - לא תבניות גנריות
חשיבה אסטרטגית - כל טקסט משרת מטרה

החיסכון הממשי עבור הלקוחות
כדי להבין את החיסכון האמיתי, בואו נשווה בין התהליכים. בשיטה הישנה, לקוח

טיפוסי מבלה שלוש עד ארבע פגישות ברייפינג שנמשכות בין שמונה לשתי עשרה
שעות. אחר כך הוא צריך לכתוב חומרים ולהכין מידע - עוד עשרים עד שלושים שעות

מזמנו. ואז מגיעים גלגולי האישורים וההתאמות 
- עוד עשר עד חמש עשרה שעות. בסך הכל, הלקוח משקיע בין 38 ל-57 שעות מזמנו

האישי בתהליך.
עם השיטה שלי, הלקוח שולח לינקים - חמש דקות. ואז הוא רק מאשר את התוכן

הסופי - שתיים עד שלוש שעות. בסך הכל שלוש שעות במקום 50+ שעות. זה חיסכון
של עשרות אלפי שקלים בשווי זמן, ובמקביל תוצאה מקצועית יותר מכל מה שהיה

אפשרי בשיטה הישנה.
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השוואת השיטות:
שיטה ישנה: 38-57 שעות מזמן הלקוח

השיטה שלי: 3 שעות מזמן הלקוח
חיסכון: 50+ שעות = עשרות אלפי שקלים

מדדי הצלחה מדויקים
במבט על שני הפרויקטים, המספרים מדברים בעד עצמם. בפרויקט הראשון, זמן

פיתוח התוכן היה שלושה ימים במקום שלושה שבועות, חיסכון של 70% בשעות
עבודה, ותוכן ברמת משרד פרסום טופ. 

בפרויקט LDR זמן הפיתוח היה חודש וחצי לאתר מלא עברית ואנגלית כולל עיצוב,
כתיבת כל התוכן, יצירת הצעות ערך . בקיצור הכל. מעורבות הלקוח הייתה כ3 שעות

במקום ארבעים פלוס שעות, והתוצאה הייתה אתר מקצועי ללא אפילו בריף אחד
מהלקוח.

למה זה עובד כל כך טוב?
יש כמה סיבות מדעיות למה השיטה הזו יעילה כל כך. 

ראשית, AI מעבד מידע פי אלף מהר יותר מאדם. שנית, אני מביאה למשוואה למעלה
מעשר שנות ניסיון בהבנת עסקים ויצירת תוכן B2B. שלישית, השילוב בין טכנולוגיה

מתקדמת לניסיון אנושי יוצר תוצאות שלא היו אפשריות לאף אחד מהם לבד.
ורביעית, במקום לעבוד על בסיס השערות ותחושות, כל התהליך מבוסס נתונים

וניתוח מדעי של מה שעובד בשוק.

מה שזה אומר עבור הלקוחות זה פשוט: פחות פגישות ויותר תוצאות, פחות זמן
שלהם ויותר איכות, פחות כסף ויותר ערך. בעולם שבו זמן הוא המשאב הכי יקר,

זה משנה את כל המשחק.

למה השיטה עובדת:
AI מעבד מידע פי 1000 מהר יותר מאדם
B2B 10+ שנות ניסיון שלי בהבנת עסקים

שילוב טכנולוגיה + ניסיון אנושי = תוצאות משולבות
תהליך מבוסס נתונים במקום השערות
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מוכנים לראות את זה בפעולה עם האתר שלכם?
אם הגעתם עד כאן, אתם כנראה חושבים איך השיטה הזו יכולה לעבוד עבור העסק

שלכם. 
אני מציעה לכם הצעה מדויקת שכוללת ניתוח המצב הנוכחי שלכם, התאמת התהליך

לעסק הספציפי שלכם, הערכת זמנים ועלויות מדויקת ודוגמאות ספציפיות לתחום
שלכם. זה מתחיל בשיחת ייעוץ ללא עלות שבה נבין בדיוק איך להתאים את השיטה

לצרכים שלכם.
חשוב לציין שהמקומות מוגבלים. אני יכולה לעבוד באופן מקבילי על מספר

מוגבל של פרויקטים כדי לשמור על איכות מקסימלית ותוצאות מושלמות לכל
לקוח.

 לחצו כאן לקביעת שיחת ייעוץ ללא עלות

היי אני עירית מזא"ה גבלינגר ואני יוצרת (המון) תוכן
B2B מקצועי עם למעלה מעשור של ניסיון בהפיכת

מידע טכני , תהליכי, שירותי ומקצועי מורכב למסרים
שיווקיים אפקטיביים. 

זכיתי במכרזים בינלאומיים, הובלתי קמפיינים במשרדי
פרסום מובילים ואני מפעילה את BlogAbout החל

מ2018. ממחקר ופיתוח ועד יישום דיגיטלי מלא, תוך
שימוש בכלים מתקדמים, פרילנסרים כמוני וגישה

אסטרטגית המבוססת על הבנה מעמיקה של צרכי
.B2B עסקי

בואו נעשה שיחת הכרות 
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